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							En un importante avance para fortalecer la innovación en las MiPymes, Fusióni3 Cauca se complace en anunciar los nombres de los diez beneficiarios seleccionados para el Fondo de Maduración.
Esta iniciativa tiene como objetivo impulsar la maduración tecnológica de proyectos innovadores, contribuyendo al fortalecimiento del tejido empresarial en la región.
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							Los diez proyectos fueron evaluados por expertos, que aplicaron los criterios estipulados en los términos y condiciones para seleccionar estas alianzas beneficiarias.
Los seleccionados contarán con respaldo financiero y el acompañamiento necesario para avanzar de manera efectiva en las etapas cruciales de maduración y validación comercial de sus proyectos.
Fusióni3 Cauca felicita a todos los beneficiarios del Fondo de Maduración y espera con entusiasmo el impacto positivo que estos proyectos tendrán en la región, promoviendo el crecimiento sostenible y la competitividad de las MiPymes locales.
Este logro refleja el compromiso continuo de Fusióni3 Cauca con el impulso de la innovación y el desarrollo tecnológico en la comunidad empresarial.
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Fusióni3 Valle y Cámara de Comercio de Cali unen 
fuerzas en nuevas sesiones de consultoría

		

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
							La Cámara de Comercio de Cali dará inicio a una serie de talleres de acompañamiento en la gestión de la innovación para las 20 MiPymes beneficiarias del proyecto Fusióni3 Valle.
 Estos espacios, que se desarrollarán de forma presencial a partir del 16 de febrero de 2024, abordarán temáticas estratégicas para fortalecer la gestión de la innovación y la definición de retos de innovación en las empresas participantes. 
 Sergio Zúñiga, director de Innovación, Emprendimiento y Soluciones Escalables de la entidad, destacó que este tipo de conocimiento y formación tiene puntos fundamentales para colaborar de la mejor forma con los investigadores universitarios.  
“En cada uno de los encuentros que tendremos con los empresarios les enseñaremos herramientas fundamentales para identificar apuestas estratégicas ganadoras para sus MiPymes, evaluar sus capacidades de innovación y definir los enfoques tecnológicos que necesitan para potenciarla”, indicó.  
 De igual manera, esta información será la puerta de entrada a reconocer los puntos de colaboración que se abordarán con los investigadores de las universidades aliadas al proyecto, que en varios casos han resuelto retos similares a los que pueden enfrentar las empresas.  
Habilidades prácticas y humanas 
Los talleres de la Cámara de Comercio de Cali también ofrecerán aprendizaje práctico, con el objetivo de que los empresarios hagan conexiones exitosas, durante todo el proceso de interacción con los investigadores y presenten sus retos. Entre los temas están: 

						

				

				
				
								Estructuración de los retos de innovación para la búsqueda de soluciones tecnológicas.   
	Construir indicadores de gestión para el seguimiento de procesos y la generación de nuevos modelos de negocio.  
	Desarrollar habilidades de liderazgo para la promoción de la innovación y la gestión efectiva de proyectos.   
	Construir pitches para la presentación efectiva de sus retos ante entidades como las universidades.   









						

				

				
				
							Participación activa 
Como en cada etapa de Fusióni3 Valle, la participación es fundamental para que beneficiarios y aliados tengan las mejores oportunidades de desarrollo de soluciones en conjunto, por esto se les invita a conocer el cronograma de eventos para cada mes y comunicarse con sus coordinadores, de ser necesario.   
Este es un momento estratégico para seguir fortaleciendo las dinámicas de innovación en el Valle del Cauca, mediante aliados que hoy pueden convertirse en casos de éxito en la transferencia de conocimiento. 
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							Datos claves de la innovación en el 2023  
Este 2024, desde la Gobernación del Valle se plantea la creación del Distrito de Innovación con Centros Tecnológicos, que busca impulsar la competitividad en las subregiones, estímulos para fortalecer las empresas con innovación y actualización tecnológica, y el fortalecimiento del programa de apoyo a emprendedores.   
Además, la Cámara de Comercio de Cali, desde el 2023, considera que la innovación activa la evolución empresarial que impacta el futuro de la región y el país, pues permite detectar posibilidades de mayor crecimiento, acelerando procesos de transformación con oportunidades significativas. 
La innovación, impulsada por la tecnología, está desbloqueando soluciones creativas para una amplia gama de retos que existen en diversos sectores: para el energético, la tecnología está transformando la viabilidad y eficacia de las energías renovables, haciéndolas más accesibles y eficientes.  
En la agricultura, la adopción de técnicas de precisión, respaldadas por análisis de datos y automatización, está mejorando la eficiencia operativa y reduciendo el impacto ambiental. Así mismo, el desarrollo de vehículos eléctricos está revolucionando la movilidad, al implementar soluciones más sostenibles y seguras que reducen la huella de carbono y mejoran la seguridad vial. 
En el campo de la medicina, se está experimentando un avance sin precedentes gracias a la innovación. La edición genética y la medicina personalizada están transformando los enfoques de tratamiento y atención médica, abriendo nuevas posibilidades para combatir enfermedades de manera más precisa y eficaz.  
Adicionalmente, la expansión de la telemedicina, facilitada por la conectividad de alta velocidad, está democratizando el acceso a servicios médicos de calidad, eliminando barreras geográficas y mejorando la atención sanitaria en general.
En conclusión, la innovación es clave cuando se proyecta como una mejora para la calidad de vida de la humanidad en general. 
						

				

					

		

					

		
				

				
						
							

							
					
			
						
				
			
Aprendizajes 2023: La Colaboración y el Intercambio de Conocimientos impulsan el impacto de la gestión de REDDI Colombia
		

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
							El año 2023 fue un período de valiosos aprendizajes para nosotros. En un mundo cada vez más interconectado, destacamos la importancia de la colaboración y el intercambio de conocimientos como pilares fundamentales para potenciar el impacto de nuestra gestión.

Como resultado tuvimos la oportunidad de establecer sólidas conexiones con diversas instituciones y espacios, siendo la colaboración la palabra clave para varios puntos destacados.

La articulación estratégica con actores que generan valor ha sido valiosa en nuestra misión de fortalecer el ecosistema de ciencia, tecnología e innovación. Estas alianzas no solo han enriquecido nuestra dinámica interna, sino que también han contribuido significativamente al desarrollo de conexiones que fortalecen el tejido de innovación en el que nos encontramos inmersos.

Compartir conocimientos se ha convertido en un elemento central de nuestra filosofía, creando un ambiente propicio para el florecimiento de ideas innovadoras que nos inspiran a ir más allá este 2024.
Retos 2024: Fusióni360 – La Plataforma que impulsará la Innovación Abierta

El lanzamiento de la Plataforma Fusióni360 será un hito en nuestro viaje hacia la excelencia en la gestión de la innovación. Este espacio virtual está diseñado para ser un catalizador de la colaboración entre los diferentes actores del ecosistema: desde universidades e investigadores hasta empresas y emprendedores.						
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							¿En qué consiste la técnica de Los Tres Horizontes? 
MiPymes, basado en información oficial de diversas entidades y en los datos recopilados por cada una de las empresas beneficiarias, durante el taller. Con esto, se generarán los portafolios de necesidades, oportunidades y problemáticas, que les permitirán tomar decisiones a corto, mediano y largo plazo, que serán la base para establecer los retos de innovación que trabajarán con las universidades aliadas, en 2024. 
1. La plataforma permitirá a los participantes convertirse en afiliados de Reddi, consolidando así una red dinámica de mentes brillantes comprometidas con el avance del conocimiento y la promoción de la innovación.
2. Las universidades podrán compartir sus investigaciones y los investigadores encontrarán colaboradores afines.
3. Las empresas accederán a soluciones innovadoras, y los emprendedores encontrarán el apoyo necesario para hacer realidad sus proyectos. 
 
La sinergia resultante de este espacio digital será un motor impulsor para la transformación del ecosistema de innovación.
Esta plataforma no solo representa una herramienta tecnológica avanzada, sino también un punto de encuentro donde la diversidad de pensamientos y la fusión de conocimientos darán lugar a ideas que cambiarán el juego. Fusióni360 no solo facilitará la conexión entre los actores, sino que también permitirá el desarrollo conjunto de soluciones que aborden los desafíos más apremiantes de nuestra sociedad.
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							Expectativas 2024: Liderando la Innovación en la Región Pacífico
Mirando hacia el futuro, nuestras expectativas para el año 2024 son ambiciosas y centradas en liderar iniciativas que fomenten la innovación y la transferencia de tecnología en la región Pacífico. 
Vamos a colaborar de cerca con actores clave como la gobernación, la alcaldía, la cámara de comercio y otras instituciones que respalden el crecimiento empresarial a través de la solución de desafíos innovadores.
Seremos un motor impulsor para el progreso en la región, trabajando en estrecha colaboración con las entidades gubernamentales y comerciales para identificar y abordar los retos más apremiantes. La innovación no solo será un objetivo, sino una estrategia integral para el desarrollo sostenible y la mejora continua.
La creación de proyectos innovadores que surgen de la colaboración entre el sector público, el privado y el académico será esencial para construir un entorno propicio para la innovación. Buscamos ser catalizadores de transformaciones positivas, generando un impacto tangible en la economía y la calidad de vida de la región Pacífico.
En conclusión, el año 2023 ha sido un capítulo lleno de aprendizajes valiosos, preparándonos para abrazar con entusiasmo los retos del 2024. Con la plataforma Fusióni360 y nuestras expectativas centradas en liderar la innovación en la región, estamos firmemente comprometidos con contribuir al desarrollo de un ecosistema vibrante y dinámico que impulse el progreso y la prosperidad. La colaboración y el intercambio de conocimientos seguirán siendo los cimientos de nuestro camino hacia la excelencia en la gestión de la innovación.
						

				

				
				
							¡Conectate con nosotros para que hagas parte de cada uno de estos retos y avances que cumpliremos este 2024! 
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Entorno y horizonte, la exploración de las MiPymes 
Fusióni3 Valle en su taller presencial
		

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
							Las 20 MiPymes beneficiarias de Fusióni3 Valle cumplieron con su participación en el primer Taller Presencial Conviértete en un estratega: Define las necesidades, oportunidades y problemáticas de tu negocio, que se realizó recientemente en la Pontificia Universidad Javeriana Cali y en la Cámara de Comercio de Cali.  

A través de metodologías dinámicas, conocidas como Zoom Out de Alexander Osterwalder y los Tres Horizontes de McKinsey, que fueron orientadas por la coordinadora de Conexión Universidades – MiPymes, Johana Oliveros, los empresarios pudieron relacionar los datos previamente recopilados en el taller virtual Empieza conociendo tu entorno para definir tus retos de innovación con el contexto económico de sus negocios, lo que les permitió afianzar ideas y adquirir nuevas perspectivas. 

En el caso del ejercicio de Zoom Out, los empresarios plasmaron sobre un lienzo los aspectos principales de su entorno: como tendencias, fuerzas macroeconómicas, fuerzas del mercado y fuerzas de la industria en las que operan sus compañías, para así analizar las que son de mayor influencia en sus negocios. 
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							Por su parte, con la técnica de los Tres Horizontes, las oportunidades fueron ubicadas, considerando el tiempo y los recursos requeridos para llevarlas a cabo. Por ejemplo, las que se pueden solucionar de una forma más sencilla o que se aplican a productos o servicios existentes, las que se desarrollarían a mediano plazo y las que requieren de mayor inversión o exploración. 
El concepto de los Tres Horizontes es una herramienta estratégica desarrollada por McKinsey & Company para ayudar a las organizaciones a gestionar la innovación y el crecimiento a corto, medio y largo plazo. Fue popularizado en el libro The Alchemy of Growth, escrito por Mehrdad Baghai, Stephen Coley y David White.
						

				

				
				
							¿En qué consiste la técnica de Los Tres Horizontes? 
Esta presenta 3 perspectivas temporales en las que una empresa centra su estrategia:
 
1. Horizonte 1 (H1): Enfoque en el negocio principal y las operaciones existentes. Implica actividades y proyectos que generan resultados a corto plazo y mejoran la eficiencia y efectividad.
2. Horizonte 2 (H2): Se centra en la expansión y la extensión del negocio actual e incluye iniciativas que generarán resultados en plazo intermedio. Incluye la introducción de nuevos productos o servicios, la expansión a nuevos mercados relacionados o la mejora significativa de las operaciones existentes.
3. Horizonte 3 (H3): Se enfoca en la innovación radical, la creación de nuevos negocios, investigación y el desarrollo de oportunidades que pueden transformar la empresa a largo plazo. Implica la exploración de tecnologías emergentes, la identificación de nuevas fuentes de ingresos y la creación de nuevas líneas de negocio.
 
La gestión exitosa implica una cartera equilibrada de iniciativas en los tres horizontes para garantizar la continuidad y la adaptabilidad a medida que evoluciona el entorno empresarial.
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							Interacción y visualización de futuro 
Algo que caracterizó al taller fue su dinamismo. Desde las presentaciones entre participantes, que hablaron de los temas que los motivan o hacen felices, el uso de herramientas como papel y marcadores para plasmar sus hallazgos, hasta el acompañamiento cercano del equipo de Fusióni3 Valle, permitió que todos se sintieran a gusto y en confianza de compartir inquietudes, recibir sugerencias y plantear nuevas ideas.  
“Había mucha expectativa en los empresarios sobre cómo este taller les iba a aportar a la definición de su reto de innovación. Fue muy satisfactorio, porque muchos me dijeron que no conocían las metodologías o que las vieron en maestrías, lo que significa que les estamos entregando información de valor para empezar a desarrollar sus retos de innovación», indicó la coordinadora Johana Oliveros. 
Igualmente, fue evidente la manera en que todos los asistentes analizaron cada tema, estuvieron inmersos en el ejercicio y encontraron aspectos que no habían tenido en cuenta antes de su participación en el proyecto.  
“Durante toda la actividad, que tuvo una duración de cuatro horas, los empresarios organizaron información, generaron algunas estrategias útiles y definieron necesidades, oportunidades y problemáticas de manera más consciente o que quizá no habían reconocido previamente». 
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							¿Cuál es el siguiente paso? 
A partir de ahora, desde la Coordinación de Conexión Universidades – MiPymes, se realizará un informe que tendrá en cuenta las necesidades, oportunidades y problemáticas de los sectores a los que pertenecen las MiPymes, basado en información oficial de diversas entidades y en los datos recopilados por cada una de las empresas beneficiarias, durante el taller. Con esto, se generarán los portafolios de necesidades, oportunidades y problemáticas, que les permitirán tomar decisiones a corto, mediano y largo plazo, que serán la base para establecer los retos de innovación que trabajarán con las universidades aliadas, en 2024. 
¡Sigue conectado con nuestras actividades! Este 2024 tendremos mucho más para todo. 
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Explorando el Terreno: Empresarios de Fusióni3 Valle se sumergen en su Primer Análisis de Innovación
		

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
							Empresarios beneficiarios en el proyecto Fusióni3 Valle han iniciado el proceso que los llevará a identificar y superar sus principales desafíos en el ámbito de la innovación.
En esta primera ocasión, adoptaron la metodología Business Model Canvas, dirigida el pasado 20 de noviembre por Johanna Oliveros, coordinadora de Conexión Universidades – MiPymes.
En la sesión virtual, titulada «Empieza conociendo tu entorno para definir tus retos de innovación», se resaltó la importancia de comprender a fondo el entorno de cada MiPyme, explorando sus necesidades, oportunidades y problemáticas. Este conocimiento profundo sirve como fundamento para la definición de los retos que cada empresa enfrenta.
Los empresarios participantes se conectaron utilizando un formato previamente completado del modelo de negocio Canvas, que les proporcionó una base estratégica valiosa para analizar y gestionar sus posibilidades de crecimiento.
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							Durante la sesión, la coordinadora Oliveros detalló cada componente del modelo, su importancia, y a través de ejemplos, ilustró cómo factores, como los tipos de clientes, los canales de contacto, y la propuesta de valor pueden ser fundamentales para identificar oportunidades y establecer retos empresariales únicos.

“Es muy importante que los empresarios tengan claras las características de su entorno, ya que esto los lleva a reconocer las necesidades de sus clientes, crear productos y servicios que sean significativamente vanguardistas. Además, estos espacios en Fusióni3 Valle están pensados para que puedan adquirir herramientas para innovar de una forma más metodológica y menos intuitiva”, expresó Oliveros.


¿Qué es el modelo Canvas para negocios?


El Business Model Canvas, o Modelo Canvas de Negocios, es una herramienta visual que proporciona una vista holística y simplificada de los componentes clave de un modelo de negocio. Este modelo se presenta en un lienzo o plano dividido en secciones que representan los aspectos esenciales de cualquier empresa.
						

				

				
				
							Componentes del Modelo Canvas:
• Segmentos de Clientes: o Identifica los grupos de personas o empresas a las que se dirige la empresa.
• Propuesta de Valor: o Describe los productos o servicios que ofrece y por qué los clientes deberían elegirlos.
• Canales de Distribución: o Indica cómo la empresa entrega sus productos o servicios a los clientes.
• Relaciones con los Clientes: o Describe cómo la empresa interactúa y se conecta con sus clientes.
• Fuentes de Ingresos: o Detalla las formas en que la empresa genera ingresos.
• Recursos Clave: o Enumera los activos esenciales para hacer funcionar el modelo de negocio.
						

				

					

		

				
			
						
				
							• Actividades Clave: o Identifica las acciones esenciales para ejecutar el modelo de negocio.
• Socios Clave: o Enumera las colaboraciones y alianzas estratégicas necesarias para el éxito.
• Estructura de Costos: o Detalla los gastos necesarios para mantener el modelo de negocio.
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							¿Por qué es de gran importancia para los emprendedores? El Business Model Canvas es crucial para los emprendedores por varias razones:
	Visión Holística: Proporciona una visión completa y fácil de entender de todos los aspectos clave de un negocio en una sola página.

	Identificación de Oportunidades: o Facilita la identificación de oportunidades de mejora y crecimiento, al visualizar la interconexión de los componentes del negocio.

	Comunicación Efectiva: o Simplifica la comunicación interna y externa, al ofrecer una representación visual clara del modelo de negocio.

	Flexibilidad y Adaptabilidad:Permite ajustes y cambios rápidos en el modelo de negocio, en respuesta a las dinámicas del mercado.

						

				

				
				
							Encuentro Presencial: Definición de Necesidades, Oportunidades y Problemáticas
 
Para los días 29 y 30 de noviembre, los empresarios se dividirán en dos grupos para participar en una sesión presencial centrada en la definición de Necesidades, Oportunidades y Problemáticas (NOP) en sus entornos y sectores empresariales.
Esta actividad también servirá como un encuentro entre los participantes, brindándoles la oportunidad de conocerse mejor e interactuar con los coordinadores de Fusióni3 Valle. Estos coordinadores estarán presentes para abordar preguntas y proponer alternativas, llevando el proceso a una fase posterior de manera colaborativa.
Síguenos para mantenerte informado en todo lo que
pasa con nuestro proyecto Fusióni3 Valle. 
						

				

					

		

					

		
				

				
						
							

							
					
			
						
				
			
Conoce el impacto de la colaboración entre las universidades y la industria para la creación de Spin-Off, articulo escrito por Ángela Castro
		

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
							¡En Reddi nos sentimos orgullosos de contar con los mejores talentos! Ángela Castro, Magister en Ingeniería Industrial en gestión y transferencia de tecnología y conocimiento, ha publicado un artículo en Heliyon, una de las revistas de más alto impacto a nivel global (Q1). Este artículo examina la relevancia de la colaboración entre la universidad y la industria como factor clave en la creación de Spin-Offs Universitarias. ¡Un logro destacado que refleja el compromiso y la excelencia de nuestros profesionales en Reddi!
						

				

				
				
					
			
						
						Conoce la publicación completa aquí
		
					
		

				

				

				
				
							Este estudio ha revelado que la colaboración entre universidades e industrias son clave para desatar una ola de innovación y crecimiento empresarial. Los investigadores analizaron datos de 108 universidades y encontraron pruebas contundentes de que estas asociaciones desempeñan un papel crucial en la creación de empresas tecnológicas, conocidas como Spin-Offs, en el ámbito universitario.

Esta transferencia de conocimientos para el desarrollo de la industria cobra gran importancia gracias a su enorme potencial para impactar de manera significativa el desarrollo económico del país.
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							¿Qué es una Spin-off?

Una spin-off, en el contexto empresarial, se refiere a una nueva empresa que se desprende o «gira» a partir de una entidad existente, generalmente una universidad, una empresa matriz o una organización de investigación. 
Esta nueva entidad independiente, conocida como spin-off, se crea para desarrollar y comercializar productos, tecnologías o servicios derivados de los activos intelectuales o tecnológicos de la organización matriz.
En el ámbito universitario, las spin-offs a menudo surgen a partir de investigaciones y desarrollos tecnológicos realizados en la institución. Un grupo de investigadores o emprendedores decide crear una empresa separada para llevar esos descubrimientos al mercado y aprovechar su potencial comercial.
En resumen, una spin-off representa una estrategia para capitalizar y comercializar la investigación, la innovación o los activos intelectuales de una entidad existente, creando una nueva empresa que opera de manera independiente para llevar esos avances al mercado. Estas nuevas empresas a menudo buscan innovar y generar valor en industrias específicas aprovechando el conocimiento y la tecnología adquiridos de la entidad matriz.
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							Mediante métodos estadísticos, los investigadores examinan empíricamente el impacto de las colaboraciones universidad-empresa en la creación de spin-off desde dos perspectivas: el número de colaboraciones universitarias con diferentes empresas y el número de colaboraciones previas entre la misma díada universidad-empresa; apoyando las hipótesis de qué una mayor interacción de la universidad con diferentes industrias, especialmente las colaboraciones previas, aumenta la probabilidad de creación de una Spin-Off.

Estas colaboraciones no solo benefician a las empresas al proporcionar acceso a conocimientos y talento, sino que también juegan un papel vital en el crecimiento continuo de las spin-off en las etapas posteriores a su creación. Los resultados del estudio destacan la importancia de cerrar la brecha entre la investigación académica y las aplicaciones prácticas, allanando el camino para el desarrollo de nuevos productos y tecnologías revolucionarias.

Los conocimientos desarrollados por nuestra jefe de proyectos, impactan de manera positiva en el escenario de la transferencia de conocimiento, puesto que cierra un vacío bibliográfico de investigaciones que contemplen los diferentes impactos derivados de la interacción entre las universidades y los diferentes actores productivos presentes en la sociedad. 

Estos resultados sugieren que las universidades y las empresas deberían tener en cuenta dichos hallazgos a la hora de formular sus estrategias o políticas para la transferencia de tecnología y la gestión de la innovación, fomentando la colaboración universidad-industria.
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							En Reddi Colombia, nos encontramos orgullosos de contar con una profesional con una visión crítica y profunda del ecosistema de la innovación, para nosotros es importante visibilizar las capacidades de nuestro equipo de trabajo, pues gracias a ellos podemos apostar por la transformación e innovación tecnológica de nuestro país. 
						

				

				
				
							
  ¡Prepárense para una nueva era de colaboración y descubrimientos empresariales!
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